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Klanten van Systony halen hoge rendementen op de investering
in Maximizer CRM. Dit komt enerzijds door de kwalitatief

hoogwaardige oplossing.

Wij onderscheiden ons onder aanbieders van CRM-oplossingen, door een uitstekende prijs-
kwaliteitverhouding. Anderzijds draagt de implementatiemethode van Systony er aan bij dat
Maximizer CRM voldoet aan alle verwachtingen, een korte implementatietijd kent en eenvoudig
is in gebruik. U plukt daar snel de vruchten van! Onze ervaring leert dat Maximizer CRM in
vergelijking met haar concurrenten de snelste ROl kent. Dat is mede te danken aan vier

aspecten die wij onder het acroniem SAVE samenvatten.



Snel en eenvoudig

Lohmann & Rauscher over Maximizer CRM:

Volgens Lohmann en Rauscher valt of staat het succes van CRM met het enthousiasme van de gebruiker.
Dat dit wel goed zit, bewijst de almaar groeiende klantendatabase. “Het makkelijke van Maximizer is dat
het een duidelijke structuur bevat, waardoor alle gegevens die onze medewerkers opslaan eenvoudig te
koppelen zijn aan andere data. Dit creéert overzicht én inzicht, waardoor strategische beslissingen beter
gefundeerd zijn. Ons gebruiksvriendelijke CRM systeem leeft, met als gevolg dat onze klanten elke dag
de aandacht krijgen die ze verdienen.”

Ed Raap, Divisieleider F&A, Lohmann & Rauscher B.V.

Bekijk het volledige succesverhaal op:
www.systony.nl/content/referenties/

gebruikers: snel en eenvoudig te leren
IT afdeling: snel en eenvoudig te implementeren
en in te richten naar uw bedrijfsprocessen




Altijd beschikbaar

Ecoratio over Maximizer CRM:

Ecoratio had voornamelijk behoefte aan een CRM oplossing dat eenvoudig toegankelijk is voor haar me-
dewerkers verspreid over Europa. |.v.m. beperkte internetmogelijkheden van reizende medewerkers, lag
een oplossing met een bewezen stabiele datasynchronisatie voor de hand. De specialistische implemen-
tatiekennis van Systony en de datasynchronisatiemodule MaxExchange, hebben dit mogelijk gemaakt.
Nu zorgt Maximizer ervoor dat interactie met klanten direct gesynchroniseerd wordt naar de verschil-
lende vestigingen en medewerkers binnen Europa. “Maximizer heeft ons een verbeterde transparantie
gebracht en heeft tegelijkertijd de toegankelijkheid van klantinformatie versterkt. Deze is nu direct en

up-to-date beschikbaar.”

Marco Karman, Algemeen Directeur, Ecoratio.

Bekijk het volledige succesverhaal op:
www.systony.nl/content/referenties/

uw keuze: meerdere veilige manieren van gebruik:
Windows Desktop, Remote synchronisatie, Web, PDA, Smartphone, BlackBerry®



Voordelig

Danielson Europe over Maximizer CRM:

Aangezien de investering in het CRM-systeem voor Danielson Europe een lange termijnstrategie is, ging
het bedrijf in november 2007 van start met een grondige evaluatie van beschikbare CRM-pakketten.
Tijdens dit proces onderzocht het bedrijf de mogelijkheden en reputatie van vier leveranciers van CRM-
systemen: ACT, Visual CRM, Microsoft Dynamics CRM en Maximizer Software. “Het CRM-product van
Maximizer Software stak daar meteen met kop en schouders boven uit. Het aanbod van Maximizer CRM
onderscheidde zich vooral door de gebruiksvriendelijkheid, de integratiemogelijkheden en het scherpe
investerings- en ondersteuningsvoorstel van Systony.”

Gildo Wanders, Marketing en Sales Manager, Danielson Europe.

Bekijk het volledige succesverhaal op:
www.systony.nl/content/referenties/

de meest functierijke en betaalbare CRM oplossing met de laagste TCO in zijn klasse




Onze referenties

SYSTONY
et densterenn = Aertery = Incore Cables
= Banco Finantia = |TG Global Logistics
= Bizon Software = iTV Media
= Cathay Pacific = J. Wilms
= CAVEX * KLM
= Chroma = Lohmann & Rauscher
= Direction = Memory Group
= DutchView = Muziekcentrum Frits Philips
= Emolife = NOTOX
= Fike Europe = NPS
= Foto Konijnenberg = Patagonia
= Gemeente Waalwijk = Sciele Pharma
= Gilson = Sony
= Hifly = Spin3
= Holland Reklame en Standbouw = Symcon
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