
Op tijd  
en op maat



ICT is complex. Elke organisatie heeft zijn eigen specifi eke 

problematiek als het gaat om systemen en software. Om 

geld- en tijdverslindende trajecten te voorkomen, heeft u 

iemand nodig die verstand van zaken heeft. U wilt niet horen 

wat onmogelijk is, maar wat wel kan. U zoekt een partner, 

die al uw zorgen uit handen neemt, die niet tegensputtert, 

maar altijd pro-actief met u meedenkt. Wij praten niet in 

‘IT-geheimtaal’, maar nemen de tijd om in begrijpelijke 

bewoordingen de voor- en nadelen van bepaalde producten 

en diensten voor u op een rijtje te zetten. ‘Op tijd en op 

maat’, luidt ons motto. Met  Systony kiest u voor een 

betrouwbare, bereikbare en toegankelijke partner, die met 

open vizier samen met u op zoek gaat naar de ideale 

oplossing voor uw ICT-vraagstukken.

Op tijd...

Systony is gespecialiseerd in softwareontwikkeling, 

databaseoplossingen en kantoorautomatisering. Of het nu 

om de ontwikkeling, bouw, implementatie, productie, beheer, 

onderhoud en support van maatwerksoftware gaat of om 

complete standaardproducten op het gebied van Customer 

Relationship Management (CRM): u kunt met al uw vragen 

bij ons terecht. Wij garanderen u binnen de grenzen van het 

afgesproken budget en tijdspad te blijven.



...en op maat

Onze fl exibiliteit is onze grootste kracht. Wij kijken welke oplos-

sing het beste bij uw organisatie past, zodat u verzekerd bent 

van op maat gesneden systemen en software. De specialisten 

van Systony kunnen totaaloplossingen bieden, maar hebben 

ook specifi eke kennis in huis over integratievraagstukken 

(systemen en software mogen elkaar ‘niet bijten’), CRM en 

databaseoplossingen.

Onze diensten:

• Softwareontwikkeling en -implementatie

• Customer Relationship Management (CRM)

• Databaseoplossingen

• Kantoorautomatisering

• Projectmanagement

• Beheer en onderhoud

• Advies en trainingen

• Support



Onze producten en partners

Systony is partner van een aantal gerenommeerde internationale 

softwareleveranciers. Wij beschikken over licenties voor de 

Nederlandstalige markt van softwareoplossingen, die bij het juiste 

gebruik zonder uitzondering betaalbaar, gebruikersvriendelijk en 

kostenbesparend zijn, maar die daarnaast een meerwaarde voor uw 

organisatie kunnen betekenen. 

 

 Samenwerking

 Systony werkt intensief samen met het Canadese softwarehuis   

 Maximizer. Als gecertifi ceerd partner gebruikt Systony de 

 softwareproducten Maximizer en Maximizer Enterprise als basis   

 voor haar CRM-implementaties. Deze CRM-oplossingen hebben  

 zich met twee miljoen gebruikers wereldwijd meer dan bewezen  

 voor zowel het midden- en kleinbedrijf als de grootzakelijke markt.



 Partner Product

 Maximizer Maximizer Personal Edition

   Maximizer Enterprise

   MaxMobile

 Aspire Technologies QuoteWerks

 Vineyardsoft Corporation KnowledgeSync

 • Maximizer, Maximizer Enterprise & MaxMobile: veelgeprezen 

  CRM-oplossingen, die uw acquisitie, verkoop, relatiebeheer en uw 

  winstmarge optimaliseren. 

 • QuoteWerks: ideale softwareoplossing om het tijdrovende proces van 

  offreren en factureren te standaardiseren en te stroomlijnen. 

 • KnowledgeSync: applicatie, die uw waardevolle en kritische bedrijfsinformatie   

  monitort en bewaakt. Intelligente oplossing, die tijdig reageert op kritische en   

  tijdsgevoelige condities.

 

 Het succes van software valt of staat met het juiste gebruik. Een korte training van   

 onze consultants geeft u een inzicht in alle mogelijkheden van onze producten.



Fris uw marge op met CRM

Uw klanten zijn het fundament van uw onderneming. Met de software 

van Maximizer heeft u een instrument in handen om bestaande en 

nieuwe relaties nog beter van dienst te zijn. De gebruikersvriendelijke 

en betaalbare software van Maximizer ondersteunt u bij het 

optimaliseren van uw verkoopmanagement, marketingcampagnes, 

relatiebeheer en klantenservice. Bovendien bespaart u kosten en tijd. 

Maximizer biedt de ideale oplossing om uw winstmarge en 

verkoopresultaten ‘op te frissen’. Onze CRM-consultants bezoeken 

u graag om een gratis en vrijblijvende presentatie te geven van 

deze unieke software. Wij verzorgen ook de implementatie en 

gebruikerstrainingen. 

Betrokken en betrouwbaar 

Van de ontwikkeling, installatie en implementatie tot dataconversie, 

trainingen, support en ondersteuning: Systony begeleidt u van ‘thought 

to finish.’ Dat verzekert u niet alleen van een ideale gebruikersvriende-

lijke CRM-oplossing, die het beste bij uw organisatie past en volledig 

naar uw wensen is ingericht. Door al uw ICT-zorgen integraal bij ons 



neer te leggen, is ook de kwaliteit, service en permanente 

ondersteuning van uw systeem continu gewaarborgd. 

Onze medewerkers sleutelen altijd aan hun kennis en vaardigheden, 

waardoor zij voortdurend op de hoogte zijn van de meest recente 

ontwikkelingen. Kiest u voor Systony, dan kiest u voor een betrokken 

en betrouwbare partner, die kwaliteit hoog in het vaandel heeft staan, 

uw taal spreekt en altijd met u meedenkt.
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